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Präsentationstechniken 
How to pitch - mit Story, Struktur, Klarheit und Relevanz 

Workshop mit Jules Banning und Kaspar Küppers 
 

 

 
 

Herzliche Einladung zum B2B-Netzwerktreffen der fördernden Mitglieder  

 

22.11.2023, 10 bis 17 Uhr 

im IST-Studieninstitut GmbH, Düsseldorf 

 
In einem Pitch kann ein Produkt oder ein Unternehmen vorgestellt werden, um mögliche 

Partnerschaften, Verkäufe oder Finanzierungen zu erreichen. Dabei spielt die Persönlich-

keit des/der Vortragenden eine große Rolle, denn es geht auch darum, eine Verbindung 

zum Gegenüber aufzubauen, egal ob zum Investor, zum zukünftigen Geschäftspartner 

oder zum nächsten Kunden. Damit ein Pitch entsprechend gelingt, benötigt es eine klare 

Struktur, eine gute Story und einen überzeugenden Auftritt. 

 

In dem Workshop mit Jules Banning und Kaspar Küppers erlernen die Teilnehmerinnen 

und Teilnehmer die grundlegende Struktur für einen überzeugenden Pitch für jeden An-

lass. Außerdem erfahre sie, wie sie selbst auf Andere wirken und welchen Eindruck sie 

hinterlassen – mit konkreten Anleitungen zur Selbstreflektion. Es geht darum. wie wir in 

begrenzter Zeit effektiv kommunizieren und welche Techniken unser gesamtes Auftreten 

wirkungsvoller machen.  

 

Die beiden Referenten setzen in dem Workshop am 22.11. auf eine ziel- und zuhörerori-

entierte Vorbereitung, sprechen über Storytelling, Körpersprache und Sprechweise und 
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über den Einsatz rhetorischer Stilmittel. Die Teilnehmerinnen und Teilnehmer haben die 

Gelegenheit, sich selbst auszuprobieren und durch Videoanalyse ihre eigene Wirkung zu 

erleben. Mit dem Workshop am 22. 11. bekommen die Teilnehmerinnen und Teilnehmer 

alle wichtigen Infos, Tools, Tipps und Tricks zur Erstellung des perfekten Pitch. 

 

Nach dem B2B-Netzwerktreffen sind Sie herzlich eingeladen zu einem gemeinsamen 

Abendessen im Restaurant Frango Portugues mit den Teilnehmerinnen und Teilnehmern 

des EWA-Seminars „Green Waterpark“, welches am darauffolgenden Tag stattfindet. 

 

Am Vormittag des 23.11. können Sie sich für ein weiteres Angebot des EWA-Beirats an-

melden: Sie können das am Vortag im Rahmen des Workshops Gelernte direkt umsetzen, 

indem Sie an einem Kameratraining teilnehmen und im professionellen TV-Studio des IST-

Studieninstituts eine eigene Präsentation aufzeichnen. Die Zahl der Teilnehmerinnen und 

Teilnehmer für diese Aktion ist begrenzt, es entscheidet die Reihenfolge der eingehenden 

Anmeldungen. 

 

Bitte beachten Sie: Um den Dialog bei unserem B2B-Netzwerktreffen möglichst intensiv zu 

gestalten, ist die Zahl der Teilnehmerinnen und Teilnehmer auf maximal 25 begrenzt. An-

meldungen sind möglich unter „Veranstaltungen“ in unserem exklusiven Mitgliederbe-

reich myEWA auf www.ewa.info. Wegen der begrenzten Zahl an Plätzen sind zunächst 

maximal 2 Anmeldungen pro Unternehmen möglich. Sollten nach dem Ablauf der An-

meldefrist noch Plätze frei sein, wird dieses Limit aufgehoben. 

  

 

Jules Banning 

 

Jules Banning ist seit 2016 als Agile & Startup Coach in der nord-

rhein-westfälischen Gründerszene unterwegs. Anfang 2022 hat sie 

den TechHub.K67 in Düsseldorf aufgebaut und als Geschäftsführe-

rin geleitet. Die Unterstützung beim Aufbau von Startups sowie die 

Hilfe bei agilen Transformationen in Unternehmen ist nicht nur ihr 

Job, sondern ihre Passion. Dabei nutzt sie ihre bisherige Berufserfah-

rung und ihr Netzwerk aus der klassischen Unternehmenswelt, aber 

auch der Startupszene. Als Pitch Trainerin hat sie bereits Hunderten 

von Startups und Teams aus Unternehmen geholfen, spannende 

und gut strukturierte Pitches bzw. Vorträge zu gestalten bzw. diese 

auf das nächste Level zu heben.   
 

Kaspar Küppers 

 

Kaspar Küppers ist Trainer und Coach mit Schwerpunkt auf Kom-

munikation und Rhetorik. Er kommt ursprünglich vom Theater, hatte 

aber nach 15 Jahren als Schauspieler und Regisseur große Lust auf 

Veränderung und arbeitet seit nun als Trainer für Kommunikation, 

Präsentation, Körpersprache und Rhetorik. Kaspar liebt die Ab-

wechslung und ist in vielen unterschiedlichen Branchen unterwegs, 

vom Banker bis zur Biolandwirtin… Eines haben wir alle gemeinsam: 

Wir sind Menschen mit unterschiedlichen Profilen, Leidenschaften, 

Ecken und Kanten – und wir müssen miteinander kommunizieren. 

Herauszufinden, wie das am besten gelingt, ist Kaspars Leiden-

schaft. 
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Programm 

 

Mittwoch, 22.11.2023 

 

10.00 Uhr Begrüßung und Vorstellung der Teilnehmerinnen und Teilnehmer 

Storytelling: Wie mache ich das Ganze spannend und gelange in die Welt 

des Zuhörers? Welche Storyline hilft mir dabei? 

Struktur: Eine gute Struktur fördert Sicherheit und Überzeugungskraft. 

Meine Zuhörer:innen wissen nicht nur, was ich erreichen will, sie gelangen 

dank meinem Vortrag auch zu einer überzeugenden Schlussfolgerung. 

Visualisierung: Welche Form der Visualisierung ist für meinen Vortrag die 

passende? Welche Möglichkeiten gibt es abseits von PowerPoint oder wie 

mache ich diese attraktiver? 

12.30 Uhr Mittagessen im Restaurant Hase & Igel  

14.00 Uhr Klarheit: Was genau möchte ich erreichen? Und wie kann ich das klar und 

präzise formulieren? 

15.00 Uhr  Kaffeepause 

Relevanz: Was ist für mein Publikum überhaupt relevant? Was überzeugt 

meine Zuhörer:innen? Es ist weniger wichtig, was ich selbst für relevant 

halte, viel wichtiger ist es, mit welchen Ideen ich mein Publikum bewegen 

kann. 

Rhetorik & Präsenz – Weder die Präsentation noch die Idee/das Produkt 

selbst haben Aussagekraft, wenn ich selbst nicht überzeugen kann. Wie 

stelle ich eine Verbindung zum Publikum her und wie kommuniziere ich so, 

dass das Publikum mir förmlich an "den Lippen klebt“? 

19.00 Uhr Gemeinsames Abendessen im Restaurant Frango Portugues 

 

     

Donnerstag, 23.11.2023 

 

10.00 Uhr Kameratraining im IST-Studio: Möglichkeit zur Aufzeichnung eigener Prä-

sentationen unter professioneller Anleitung (Anmeldung erforderlich). 

 

Programmänderungen vorbehalten! 

 

Um eine wirklich intensive gemeinsame Seminararbeit zu ermöglichen, ist die Zahl der 

Teilnehmerinnen und Teilnehmer bei dieser Veranstaltung begrenzt. Wir bitten daher um 

frühzeitige Anmeldung. Über eine Teilnahme entscheidet die Reihenfolge der eingehen-

den Anmeldungen! Ihre Anmeldung ist möglich in unserem Mitgliederbereich myEWA auf 

unserer Website www.ewa.info oder direkt auf dieser Website unter „Veranstaltungen“. 
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Teilnahmegebühr für EWA-Fördermitglieder: 170 € zzgl. USt. 

 

Die Seminargebühr umfasst: 

▪ Tagungsgetränke und Snacks in den Tagungspausen 

▪ 1 x Mittagessen und 1 x Abendessen inkl. Tischgetränke 

▪ Dokumentation des Workshops 

▪ Kameratraining mit Aufzeichnung einer eigenen Präsentation (beschränkte Kapazi-

tät, zusätzliche Anmeldung erforderlich) 

 

Für eine Hotelübernachtung konnten wir ein Abrufkontingent im the niu Tab / Moskauer-

straße 29 - 40227 Düsseldorf (Einzelzimmer mit Frühstück: 94,00€ und DZ mit Frühstück: 

109,00€ inkl. USt) für Sie vereinbaren. Bitte beachten Sie, dass dieses Kontingent nur bis 

zum Mittag des 16.10.2023 garantiert wird.  

 

Sie können Ihr Zimmer per Mail an reservation@novum-hospitality.com mit folgenden An-

gaben buchen. 

Abruf-Stichwort:  EWA  

Hotel:     the niu TAB Düsseldorf 

Anreise/Abreisedatum:  22.11.2023 – 23.11.2023  

Zimmer/Anzahl:  (bitte benötigte Zahl angeben) 

Kontakt-Daten:   (bitte ausfüllen) 

Kredit Karten Daten:   (bitte ausfüllen) 

 

 

VERANSTALTUNGSADRESSE: 

 

IST-Studieninstitut GmbH 

Erkrather Straße 220 a-c 

40233 Düsseldorf 

 

VERANSTALTER: 

 

European Waterpark Association e.V. 

Josephsplatz 4 

90403 Nürnberg 

Mail info@ewa.info 

Phone +49 911 24 06 145 

FAX +49 911 24 06 146 

 

Bitte beachten Sie: Stornogebühr 100 % des Teilnehmerbeitrags und der Übernachtungs-

kosten, sofern wir den Platz nicht anderweitig besetzen können. 

 

Wir freuen uns darauf, Sie beim Netzwerktreffen der fördernden Mitglieder begrüßen zu 

dürfen! 

mailto:reservation@novum-hospitality.com

